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Rechtsform

AG – CH-270.3.013.851-8 

HR Basel-Stadt

Unternehmens-Identifikationsnum- 

mer (UID): CHE-113.405.105

Höhe des liberierten Aktienkapitals

CHF 400’000.–:

n	 3’000 Namen-Akt. à nom. CHF 100.–

n	 100 Inhaber-Akt. à nom. CHF 1’000.–

Aufsichtsorgan/SRO

VQF, Zug Mitglied-Nr. 12496 

Verwaltungsrats-Präsident

Alessandro Leo, Abtwil, 

CEO Sunstone Vermögen &  

Treuhand AG, Zug

Eckdaten IHRE ANSPRECHPARTNER

CEO (Geschäftsführer), Portfolio-Manager 

& Markt-Analyse mit Fokus Wandel- und 

Hochzinsanleihen.

Über 15 Jahre Erfahrung im Portfolio- 

Management bei unabhängigen  

Vermögensverwaltern vor Gründung  

der Chameleon Asset Management.

COO, Portfolio-Manager & Markt-Analyse.

Mehrere Jahre Erfahrung in der Erstellung 

von Anlagestrategien für institutionelle  

Kunden bei einem globalen Asset 

Manager und im Bereich «Produkte 

& Handel» bei einer renommierten 

Schweizer Privatbank. 

Carlos Zanotelli 

Betriebsökonom 

HWV

Mauro Bärtsch

Master of Arts HSG  

in Banking & Finance
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Risikokontrolle & Compliance (GwG)CEO 
Carlos Zanotelli

Externe Revision
PwC AG (PricewaterhouseCoopers), Basel

CRM
  

Advisor
    

COO 
Mauro Bärtsch 

(Carlos Zanotelli)

Portfolio Management 
Carlos Zanotelli   
(Mauro Bärtsch)

Verwaltungsrat
Alessandro Leo

Organigramm

CEO: Chief Executive Officer / Geschäftsführer
CRM: Client Relationship Manager / Kundenbetreuer
COO: Chief Operating Officer / Organisation, Adminstration & Regulation

Kundenspezifische Mandate
n  Einzel & gemischte Asset-Kategorien

Spezialmandate 
n  Wandelanleihen
n  Hochzinsanleihen
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Unsere Grundsätze
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Oberste Maxime unseres Unternehmens 

ist eine transparente Handlungsweise 

nach ethischen Grundsätzen. 

Unsere Empfehlungen, Entscheide und 

Tätigkeiten werden der Kundschaft offen 

und nachvollziehbar kommuniziert. 

Wir analysieren die Bedürfnisse unsere 

Klienten. Und mit unserem Know-How, 

unseren Dienstleistungen und Finanz- 

instrumenten bieten wir sowohl Kon-

zepte wie auch Umsetzungen an – zur 

Erreichung der gesetzten Ziele.

Informationen  

als Basis für die Performance

Unsere Ziele

n	 Asset-Performance-Ziel:  

überdurchschnittliche und  

nachhaltige Anlagerendite 

n	 Mandats-Betreuung:  

20 HNWI’S (à 10 Mio), max. pro MA

n	 Effiziente Verwaltung der weiteren 

Assets 

Anlagen werden unter unternehmeri-

schen, strategischen Gesichtspunkten 

ausgewählt und empfohlen. 

Dabei dienen uns sowohl moderne wie 

traditionelle Informationsquellen und 

Medien als Entscheidungsgrundlagen. 

Sie und unsere Erfahrung sind die we-

sentliche Basis unserer Performance.

I.  F irmeninfos
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Structured Products Investment-Selection-Process

Top-Down-Approach

Einschätzung von makro- und mikro

ökonomischen Faktoren, dem poli-

tischen Umfeld, der Währungs- und 

Zinsentwicklung. 

Bottom-Up-Approach

Systematische Evaluation der einzelnen 

strukturierten Produkten mit strategi-

schem Fokus auf solche mit interessan-

ten Ausstattungsmerkmalen mit ausba-

lanciertem Chancen-Risiko-Potential.

Auf Basis der Fundamentalanalyse 

fokussieren wir auf Aktien-Basis-Titel, 

die ein integres Management , heraus-

ragende Produkte/Prozesse aufweisen 

oder sich in einer Spezialsituation wie 

Turnaround oder möglicher Übernahme 

befinden. Weiter können auch Indices, 

Rohstoffe Zinsen die Basis eines struktu-

rierten Produktes bilden.

Ein grosses Augenmerk legen wir auf

n	 Verheißungsvolle Basisaktie

n	 Mögliche Spezialsituation M&A

n	 Steuerliche Situation des Produktes

n	 Hohe Seitwärtsrendite

n	 Technische Ausstattung

II .  Strukturierte Produkte
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Merkmale Bonus-Zertifikate 

Markterwartung

n	 Seitwärts tendierender oder leicht 

steigender Basiswert

n	 Basiswert wird währen der Laufzeit 

Knock-in nicht berühren

Merkmale

n	 Uneingeschränkte Beteiligung am 

Kursanstieg des Basiswerts

n	 Fixe Bonuszahlung bei Seitwärts-

tendenz bis Strike

n	 Bonuszahlung gesichert bis zum 

Knock-in (Teilschutz)

n	 nach Berühren des Knock-in wandelt 

sich das Bonus-zum Trakcer-Zertifikat

n	 Verzicht auf laufende Erträge zu 

Gunsten der Strategie

n	 Geringes Risiko als Direktanlage,  

da Teilschutz bis zum Knock-in

Discount-Zertifikate 

Markterwartung

n	 Seitwärts tendierender bis leicht 

steigender Basiswert

n	 Sinkende Volatilität 

Merkmale

n	 Liegt der Basiswert bei Verfall unter 

dem Strike, erhält man den Basiswert 

mit einem tieferen Einstandspreis 

geliefert (evtl. Barabgeltung)

n	 Gewinnmöglichkeit begrenzt, Rück-

zahlung maximal zum Cap

n	 Discount-Zertifikate weisen immer 

einen Rabatt (Discount) gegenüber 

dem Basiswert auf (adjustiert um 

Bezugsverhältnis)

n	 Entspricht einer Schreiberstrategie 

(Stillhalter-Geschäft)

n	 Geringeres Risiko als eine Direktanlage

n	 Verpasste Gewinne bei stark steigen-

dem Basiswert

Reverse Convertible

Markterwartung

n	 Seitwärts tendierender bis leicht 

steigender Basiswert

n	 Sinkende Volatilität 

Merkmale

n	 Liegt am Verfall der Kurs des Basis-

werts über dem Ausübungspreis, wird 

der letzte Coupon mit dem Kapital 

zurückbezahlt

n	 Anderenfalls erfolgt die letzte Cou-

ponzahlung mit der Lieferung des 

Basiswerts (evtl. Barabgeltung)

n	 Ähnliche Konstruktion wie Discount-

Zertifikate, zahlen aber garantierten 

Zins in Form eines Coupons

n	 Couponzahlung entspricht dem  

Rabatt beim Discount-Zertifikat

n	 Geringeres Risiko als eine Direktanlage

n	 Verpasste Gewinne bei stark steigen-

dem Basiswert
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Vergleich Strukturierte Produkte – Aktien

Strukturierte Produkte als goldener Mittelweg und Brücke zur Erreichung Ihrer Anlage-Ziele

	 Strukturiertes Produkt	A ktie

Potential	 ca. 7–20 % oder offen	 offen

Teil-Verlust-Schutz	 Ja, 10–30 % (als Barriere oder Discount)	 Nein, volles Risiko

Dividende	 im Produkt enthalten	 ja, versteuerpflichtig	

Laufzeit	 meist beschränkt	 unbeschränkt

 
Die Vorteile strukturierter Produkte

n	 Überdurchschnittlicher Zinscoupon oder Rabatt

n	 Rückzahlung zu 100 % oder Andienung des 

oder eines der Basistitel (je nachdem ob gewis-

se festgelegte Parameter/Kriterien erfüllt sind)

n	 Performance auch bei seitwärts tendierenden 

Börsen

n	 Teil-Sicherheitsnetz in Form eines indirekten 

Rabattes/Teilschutzbereiches

Rabatte und Teilschutzbereiche

als Sicherheitsnetz

II .  Strukturierte Produkte
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Kauf-  und Verkauf-Kriterien

Kauf-Kriterien 

Ausstattung

n	 Möglichst gute Relation von maxi-

mal erzielbarer Rendite und unterer 

Knock-In, Barriere etc. (Niveau, wo 

Produkt zu einer Aktie mit dem vollen 

Risiko mutiert) 

n	 Bonus oder Rabatt in sinnvollem  

Verhältnis zum max. Ertrag

n	 Kurze Laufzeit 1–2 Jahre,  

maximal 5 Jahre

Verkauf-Kriterien 

Basistitel

Bei einer bedeutenden Verschlechterung 

der Parameter des dem Produkt zu Grunde 

liegenden Basiswertes aus chart-techni-

schen oder fundamentalen Gründen

Emittent

Emittenten-Schuldnerqualitäts- 

Verschlechterung

Substituierung

Falls sich neue Opportunitäten ergeben, 

die eine Auswechslung eines anderen  

Produktes aus Ertrags/Risiko-Gesichts-

punkten angezeigt erscheinen lässt.

Generell

Um in den Genuss des vollumfänglichen  

Ertragspotentials zu kommen, werden die-

se Produkte meist bis Fälligkeit gehalten.

 

Basistitel

n	 Hohe oder stabile Volatilität 

n	 Gute Chart-technische Formation

n	 Interessante Basistitel-Firmenstory/

Situation

Rendite

Zielrendite 7–15 % p.a. 

Schuldner-Rating

Dieser muss eine gute Bonität haben, 

damit die aus dem Zertifikat erwach-

senden Ansprüche eingelöst werden 

können.

II .  Strukturierte Produkte
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BEISPIEl

Maximaler Ertrag 

13 .7 % p .a .

Return-Potential 

Hohes Return-Potential auch in Seit-

wärtstrend

Rating

Emittent Sal Oppenheim, I .O .

Währung

Euro ¤

laufzeit

1¾  Jahre

Marktvorteile und -chancen

n Russischer Agro-Oligarch Melnichen-

ko steigt bei Kali & Salz mit 6 .75 % 

ein, Fusion mit seiner russischen 

EUROCHEM denkbar .

n Kali & Salz bereits Joint-Venture 

Partner von Eurochem BASF bisher 

grösster Aktionär mit 11 % .

n Steigende Preise für Soft Commodi-

ties (Getreide, Mais, etc .) führt 

zu max . Ausbeutung des Bodens 

mittels künstlichem oder natürlichem 

Dünger .

n Weltweiter Agro-Boom angeheizt 

durch Ethanol und Nahrungsmittel-

Nachfrage aus China und Indien .

BEISPIEL K+S AG:

KALI -  UND SALZPRODUZENT

II  .  STRUKTURIERTE PRODUKTE



Kosten

Verwaltungsmandat

Fix 1%

Erfolgshonorar 10%

Hürde 5% 

Erweitertes einfaches Beratungs-Mandat   

Strategie Aufsetzung, Ausarbeitung und 

Übergabe an den Kunden, Umsetzung 

durch ihn selbst.

Beinhaltet Mitüberwachung und Hand-

lungshinweis betreffend attraktiven 

neuen Opportunitäten.

Fix 1%

Depotgebühren	

Je nach Höhe der Depotwerte  

verhandelbar.

Meist Depotgebühr von 0.1 bis 

0.3% plus rabattierte Transaktions-

kosten / Pauschale

Depotbanken	

Universalbanken

Credit Suisse,  UBS

Privatbanken

Bank Julius Baer & Co.

Einfaches Beratungs-Mandat

Strategie Aufsetzung, Ausarbeitung und 

Übergabe an den Kunden, Umsetzung 

durch ihn selbst. 

Ohne Dauerüberwachung.

CHF 250.–/h, oder pauschal

11
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Family Office

 

Spezifische Eckdaten auf Verlangen

Referenzen

Geschäfts- und depotführende Bank

Chameleon Asset Management AG

ALFRED SCHWEIZER                  

Stellvertretender Direktor

Wealth Management Switzerland 

Fiduciaries & Lawyers 

Baarerstrasse 14a     

CH-6300 Zug

Telefon +41 41 727 36 79

Bank Julius Bär & Co. Ltd. 

Depotbank

CHRISTOPH SUTTER

Executive Director

Freie Strasse 107

CH-4001 Basel

Telefon +41 58 889 8262
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Theaterstrasse 4
CH-4051 Basel

Fixnet +41 (0)61 633 77 77
Fax +41 (0)61 633 77 79

www .chameleon-asset .ch
info@chameleon-asset .ch

chameleon
asset management ag Ju

li 
20
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Mitglied VQF
Verein zur Qualitätssicherung 
von Finanzdienstleistungen


